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SALES DEMO KUNDEN-BETREUUNG
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KICKSCALE BIETET KRITISCHE

5+ Jahre am Markt
Seit 2023 mit Software

Einblicke für alle Abteilungen
Verkauf, Kundenberatung, Marketing, 
Produktentwicklung, Unternehmensleitung

80+ B2B Unternehmen
vertrauen uns

25.000+ Gespräche analysiert
inklusive Dialekte



KUNDENEINBLICKE

IM VERTRIEB



AKTIVE

VERKAUFSZEIT

ADMIN, FOLLOW-UPS, CRM, INTERNES, ...
DER ZEIT NICHT IM VERKAUF
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AUFZEICHNEN

von Kundengesprächen

EINBLICKE

inkl. detaillierter Analyse
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STRATEGISCHE ANALYSEN VON

1.000+ GESPRÄCHEN

Umfassende Berichte über alle Gespräche.

Daten für strategische Entscheidungen.

APP.KICKSCALE.COM



MIT
KICKSCALE

Alle Kennzahlen beruhen auf bestehenden Kunden.

Aus Vertriebsmeetings entstehen lediglich manuelle Einsichten.

Durch Automatisierung, wie E-Mail-Follow-ups und CRM-Synchronisierung, kann der Zeitaufwand für den Verkauf erheblich gesteigert werden.

3) Durch das Nachverfolgen von E-Mails werden 25 Minuten pro Meeting eingespart, durch die Synchronisierung des CRM weitere 20 Minuten, was eine Einsparung von 45 Minuten pro Meeting ergibt * 4

Meetings/Tag = 180 Minuten pro Tag

OHNE
KICKSCALE

AUSWIRKUNGEN

5 %







Gerald Zankl, CEO

Ehemaliger Verkaufsleiter eines 

Unternehmens mit > €20 Mio.

MARKUS JENUL

Markus Jenul, CMO

Ehemaliger Marketingleiter

eines Unternehmens > €20 Mio.

FABIAN RIEDLSPERGER

Fabian Riedlsperger, CTO

Forschungspartner der TU Graz 

und Experte im Bereich KI

3 STANDORTE IN ÖSTERREICH

GERALD ZANKL

MANAGEMENT

HERWIG GANGL

Herwig Gangl, COO

Ehemaliger Partner bei PWC 

und Ex-Vice President IBM

TEAM



UND NUTZEN UNSER PRODUKT TÄGLICH

UNSERE KUNDEN LIEBEN UNS

https://www.kickscale.com/customers


MEHR UMSATZ UND MEHR KUNDEN DURCH ANALYSE 
VON VERKAUFSGESPRÄCHEN.

Wir sind der Marktführer in Deutschland, 
Österreich und Schweiz für 
Gesprächsanalysen.



VIELEN DANK!

GERALD ZANKL
www.kickscale.com/de

Bonusmaterial:

LEARNINGS AUS 20.000 
MEETINGS

SALES BUCH AUS
10+ JAHRE VERTRIEB

1 2



KI-Pitching


